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 11 کتاب، بدانید. این مطالعهی که باید قبل از شروع به دموار

 13 مقدمه

 19 فصل اول: ابزارفروش خود را توسعه دهید

 27ل آهیافتن و تعریف نمودن پروفایل اید فصل دوم: تهیه لیست؛ بخش اول،

 39 نماییدخود را تعریف  (TAM) قبول  کل بازار قابلفصل سوم: تهیه لیست؛ بخش دوم، 

 49 ها وارد شویدبه شرکتفصل چهارم: تهیه لیست؛ بخش سوم، 

 59 فصل پنجم: یافتن اطلاعات تماس

 65 فصل ششم: جستجوی لیدها

 75 بندیفصل هفتم: بخش

 81 باونداوتفصل هشتم: پیام و ایمیل 

 101 سپاری فروش فصل نهم: برون

 109 افزار مدیریت روابط با مشتریانفصل دهم: نرم

 115 تقویت لیدها و برانگیختن انگیزه فصل یازدهم:

 121 آماده شدن و گرفتن اولین تماس فروش فصل دوازدهم:

 133 فصل سیزدهم: هدایت فرآیند خرید و بستن قرارداد

 143 وکارکسبفصل چهاردهم: توسعه 

 151 الامتیاز هک فروشفصل پانزدهم: حق 

 159 بندیفصل شانزدهم: جمع
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 163 منابع

 165 درباره نویسنده




