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ی این کتابدرباره  

 “اند‌کرده آمادهکه از قبل خود را برای آن  شود یمنصیب کسانی فرصت ”
 1اچ جکسون براون

، وکارتان‌کسیییب پیییرده پشیییتسیییازی در هیییا بیییرای شخصییییتراهیکیییی از بیتیییرین 
یییابی های اجتمییاعی، اساسییا  ‌هییای شییبکه‌هییای اجتمییاعی اسییت. پلتفرمدر شییبکه بازار

بییا موتییوای آموزشییی و  شییماراوکار ‌کسییب« صییدای»کننیید تییا ‌کانییالی عمییل می عنوان‌بییه
دیدکننیدگان را بیه هیا ترافییب باز، آنعلاوه‌بیهکننده!( به نمایش بگذارنید. ‌)البته سرگرم
کیه ضویور  مییبگیو اما نیازی نیست به شیما  ؛کنند می شما هدایت تیسا‌وبسمت 
وکار کیوچکی هسیتید، ‌های اجتماعی چقدر میم است. اگر صاضب کسبدر شبکه

ییابی را در ‌اضتمالاً تبلیغات متعددی از آژانس هیای اجتمیاعی شیبکه اخبیار های بازار
گیییر در شیییبکه»هیییایی ماننییید ‌عبارتایییید کیییه ‌خودتیییان مشیییاهده کرده هیییای اجتمیییاعی ا

شییوند. پییس چییرا ‌ظییاهر می« نییامرئی هسییتید یییا و  شییتهوجییود ندا ؛ بنییابراین شییمانیسییتید
یابی وکار بیشتری با جدیت روی برنامه‌صاضبان کسب کننید؟ یمین ار کیخودهای بازار

م قیدر تیوانیوکارهای کوچیب، همیه میا میی‌؟ در کسیبکاردارنیدآیا وقت کافی برای ایین 
ترین ‌را بیییدانیم! نداشیییتن وقیییت یکیییی از اصیییلی زمیییان و پیییول()ی آن پیییول و ارزشزمیییان 

هیای وکارهای کوچیب بیه فویای شیبکه‌عوارضی است که مانع ورود صیاضبان کسیب
ایین  میانع بعیدی نیتر ‌بزرگشود. ‌آنلاین می صورت‌بهاجتماعی و ایجاد برندهای خود 

 خیوبی بیرای نقطیه شیروع توانید یمیین کتیاب ا !از کجا باید شروع کنیم یمنداناست که 
                                                             
1 H. Jackson Brown 
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را از بیین « تیر »های کیوچکی از دانیش اسیت تیا ‌شما باشد. هر بخش ضاوی قسیمت
ییید و شییبکه در پیینج مرضلییه،  -ر دردسییبییدون  تاضییدامکان -هییای اجتمییاعی خییود را ببر

 اندازی کنید:راه سرعت‌به
درسییت رسید، امییا ضیذن اییین مرضلیه ماننیید کننییده بیه نمییر میییخسیته تحقیقق کنیققد .1

درسیت  سیرعت‌بهاسیت. بیدون پاییه و اسیا ! میا آن را  مرغ‌تخماملت بدون  کردن
 .دهیمکنیم، قول میمی
 های برند شما.برای نمایش بیترین ویژگی های خوداندازی حسابراه .1
یقق ی محتققوایی برنامققه .1 شییما  تیسییا‌وبکییه جییذاب اسییت، ترافیییب را بییه سییمت ر

 .جذب بازار هدن شما خواهد شدکند و منجر به هدایت می
یققابی کنیققد .2 دهییید کارآمیید و ‌تییا مطمییون شییوید کییاری کییه انجییام می در طققوم مسققیر ارز

 است. مؤثر 
یییابی .4 کییه  هققای اجتمققاعیاجققرای اسققتراتبی شققبکههییای خییود بییرای بییا اسییتفاده از ارز

 ، آماده شوید.کندشما فراهم می وکار ‌کسبنتایجی را برای 
هییا و کارهییای کوچییب طراضییی مییا کتییاب را بییا اسییتفاده از مطالعییات مییوردی، م ییال 
یییییابی اقیییییانو ایییییم تییییا بتوانییییید در کییییرده روی از را  گردوغبییییار  و غواصییییی کنییییید  بازار
! سییرعت شییما بییه خییود شییما بسییتگی دارد. قبییل از اینکییه بییه دیییکن‌پاک کارتییان و  کسییب

ییید. در پایییان، شییما  ییید، بییرای تکمیییل تکییالی  هییر فصییل وقییت بگذار فصییل بعییدی برو
یییابیبرنامیه  هییای اجتمییاعی سفارشییی خییود را آمییاده خواهییید داشییت، خییواه شییبکه بازار

 سپاری کنید.سازی کنید خواه آن را برونخودتان آن را پیاده

ع، کاغذ یا دفترچهقبل از   ای آماده کنید!شرو
ییییابیوکیییار بیییا داشیییتن تجربیییه مویییدود در ایییین کتیییاب بیییرای صیییاضبان کسیییب  بازار

هییای اسییت. کسییانی کییه ممکیین اسییت انگشییت پییا را در ضوضیی ه شییبکه شییده  یطراضیی
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هیا هسیتند و بیه بیتیرین «دادن پروبیال»باشند، اما در اصل به دنبال  فروبردهاجتماعی 
یابی اقیانو  در  توان یمدو طریق از  امیدوارند.  شد و آن را تجربه کرد:شناور  بازار

گر در  زمانی. ندیفرایک  .1 یابیا کنییم ییب روز کار هسیتید، توصییه مییکاملاً تازه بازار
عییدازظیر اسییتراضت کنییید، صییبا اییین کتییاب را از ابتییدا تییا انتیییا مطالعییه کنییید. ب

وکیار خیود را بیرای رشید دهیید تیا کسیبهیا را انجیام فعالییت قیدم‌به‌قدم بنشینید و 
 آنلاین آماده کنید.

گیر کسیب داغ شقما. سؤالاتپاسخ به  .1 تیری در مسییر وکیار شیما در مرضلیه پیشیرفتها
یابی  خود بروید. از یموردن بخشتوانید با خیال راضت به قرار دارد، می بازار


